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BAB V
KESIMPULAN DAN SARAN
5.1. Kesimpulan

K esimpul anpadapenelitianini berdasarkanhasilanali s sadal ahsebagai berikut

1. Hasilpenelitiandiperolehbahwavariabel K ualitasM erek (X2)
memilikikoefisienrégresisebesar0,258 = terhadapkeputusan pembelian (YY)
dannilai t/hitunesebesarl, 785 dengantingkaisignifikansio,085> 0,05. Hal
iniberartibahwak ualitasV erek - (X1) tidak
berpengaruhs gnifikanterhadapKeputusan-Pembelian  (Y). Dengandemikian,
hi potesispertama yang menyatakanbahwaKialitasM erek (Xp)
berpengaruhsignifikantey hadagkepuiusanpembelian (Y) di tolak.

2. Hasilpenedlitiandiperol ehbahwWavariahel SikepM erek (X2)
memilikikoefisienregresisebesai0, LiterhadapKeputusan  Pembelian (YY)
dannilai t hitungsebesar3.738dengantingkatsignifikanss 0,001 < 0,05. Ha
iniberartibahwaSikapMerek(X,)  berpengaruhsignifikanterhadapK eputusan
Pembelian (Y). Dengandemikianhi potesiskedua yang
menyatakanbahwaSikapM erek (X2)
berpengaruhsignifikanterhadapK eputusan Pembelian (Y) di terima.

3. Kudlitas Merek (Xp)danSikap Merek (Xg)secara  simultan
berpengaruhsignifikanterhadapK eputusan Pembelian (Y). Hal
inidibuktikandenganhasilpengujiandiperol ehnilai F 19.351

dengansignifikansisebesar 0,000 < 0,05. Ha iniberartibahwaKualitasM ereka

63

repository.unsimar.ac.id



REPOSITORY UNIVERSITAS SINTUWL MARDSO

(X1) danSikapMerek (X2) berpengaruhsecarasimultanterhadap
K eputusanPembelian(Y). Dengandemikian, hipotesisketiga yang
menyatakanbahwakK ualitasM erek (Xp) danSikapMerek (X2)
berpengaruhsecarasi multanberpengaruhsi gnifikanterhadapkeputusan
pembelian (Y) diterima.

4. Hasilpendlitiandiperol ehbahwavariabel SikapM erek (X2)
memilikikoefisienrégresisebesar0,181terhadapK eputusan  Pembelian (YY)
dannilai thitungsebesar3.738dengantingkatsi gnifikans 0,001 < 0,05. Ha
iniberartibahwaSi kapMerek(Xy)  \ berpangaruhs gnifikanterhadapK eputusan
Pembelian ()" Dengandemikianhi potesiskedua yang
menyatakanbahwaSi kapMerek (X2)
berpengaruhsignifikantey hadagkepiitisan Pembelian (Y) di terima.

5. Koefisiendeterminas (R.sguake) sebesar 0,539 artinyabahwaK ualitasM erek
(X1) danSikapMerek (X2) beipengaruhterhadapKeputusan Pembelian ().
Angkainiberartibahwakontribus variable KualitasMerek (X1) danSikapMerek
(X2) terhadapKeputusanPembelian (Y) sebesar58,9% dansisanyadl1,1%

dipengaruhiol ehvariabellainnya yang tidakditelitidalampenelitianini.
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5.2. Saran
Berdasarkanhasil penelitian, pembahasandankesimpulan yang diperoleh,

1. Sebaiknya TokoGagaMada Posomemberikanharga yang
tepatdanbersahabatterhadap produk yang merekajual agar
konsumenl ebi hdapatmenjangkaunya. A pabilahargaprodukdapatdijangkauol enk
onsumenmakaakanbesarkemungkinanmerekanakanmel akukankeputusanpemb
elian.

2. TokoGajaMadaPososeharknyamemberikansedi kitdayatarikdaritoko-toko  lain
mi sal nyaseperti memberi kanbeberapa ' bonus  setigppembelianproduk  yang
harganyasedikitlebihmahal .

3. SikapM erekmerupak ansikapkenstumenterhadapsuatumerek,

ol ehkarenaitusebal knyaTl okoGa al\ladaPosomemberi kanpromosil ebihseringm
engenai produk-produk yang merekgjual agar penjualanmeningkat.

4. Untukpendlitian yang

akandatangdi sarankanuntukmenambahataumengganti vari abelindependenlainn

yaselainK ualitasM erekdanSikapM erek yang
tentunyadapatmempengaruhivariabel dependenK eputusan Pembelian,
misalnyasepertiCitra

M erekatauEkuitasM erek bertuj uanuntukl ebi hmel engkapi penelitianinikarenam
asihadavariabel -variabelindependen lain diluarpendlitianini yang

mungkinbi samempengaruhi K eputusan Pembelian.
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